DEINE ENERGIE
IST UNSERE NATUR

Der Kelag-Konzern ist einer der fihrenden Energie-Dienstleister Osterreichs. Die
Konzernunternehmen sind in den Geschaftsfeldern Strom, Erdgas und Warme 6sterreichweit und
international tatig. Wir suchen far unser Team im Bereich "Kunden- und Partnermanagement”
ehestmoglich am Standort Klagenfurt eine:n Mitarbeiter:in fir die Funktion

Kund:innenmanagement fur Privat-
und Gewerbekund:innen (all
genders)

Vollzeit (38,5 Stunden/Woche)

lhre zukunftigen Aufgaben bei uns:
* Planung und Durchfihrung von Vertriebskampagnen und -mal3nahmen mit Fokus auf
Bestandskund:innen unter Berucksichtigung rechtlicher Rahmenbedingungen

» Koordination, Dokumentation und Uberwachung von bereichsiibergreifenden
Vertriebskampagnen und -malinahmen sowie Lésung von auftretenden Herausforderungen

wahrend der Umsetzung

* Testing, Datenanalyse und Reporting:
o Analyse von Daten und Erstellung von Berichten zur Bewertung der Effektivitat

o Entwicklung kreativer und strategischer Losungen zur Verbesserung der Ergebnisse



* Mitwirkung bei der Festlegung der Strategie zur Verfolgung strategischer und budgetarer
Vertriebsziele sowie Aufbereitung von Informationsunterlagen inkl. Durchfihrung
bereichsubergreifender Schulungen

* Vorbereitung von Entscheidungsgrundlagen und Handlungsempfehlungen sowie Erstellung
von Markt- und Kundenanalysen zur gezielten Marktbearbeitung

* Fachlicher Inputgeber fur samtliche Commodity-Vertriebsthemen (Strom, Erdgas,
Einspeisung, Autostrom, ...) sowie Bearbeitung von Kundenanfragen

Das bringen Sie dafur mit:

Abgeschlossenes wirtschaftliches oder technisch/wirtschaftliches Studium, vorzugsweise
Betriebswirtschaft

* Umfassende Vertriebserfahrungen mit Schwerpunkt Kampagnenmanagement,
vorzugsweise aus den Bereichen Energie, Telekom oder Versicherungswirtschaft

¢ Ausgezeichnete konzeptionelle und analytische Fahigkeiten, strukturiertes Arbeiten,
Zahlenaffinitat sowie sehr gute Powerpoint- und Excel-Kenntnisse (MS-Office)

* Hohes Mal3 an Zielorientierung, Eigeninitiative, Engagement, Gewissenhaftigkeit, Flexibilitat
und Belastbarkeit

* Begeisterung fur den Vertrieb sowie ein hohes Mal? an Kund:innen-, Dienstleistungs- und
Marktfokussierung

* Prozess- und IT-Know-How sowie rechtliches Verstandnis von Vorteil

Warum Sie sich fur uns entscheiden sollten:
* Wir sind nachhaltig, gestalten Zukunft und bieten Aufgaben, die Sinn stiften und Freude
machen
* Wir Ubernehmen gesellschaftliche Verantwortung und fordern regionale Wertschépfung

* Wir leben Gemeinschaft, Diversitat und Chancengleichheit und nutzen die Potentiale der
Vielfalt

Ihre Benefits bei uns:
e Homeoffice

* Flexibles Arbeitsmodell mit Gleitzeit, jeder 2. Freitag ist frei, Sabbatical

* Pensionsvorsorge, Unfallversicherung



* Betriebliche Gesundheitsforderung, Arbeitsmedizinische Grundversorgung
¢ Klimaticket
* Gesundes Essen in der Betriebskantine

* Individuelle Entwicklungsprogramme und Karrierewege

Vielfaltige Sport- und Freizeitangebote

Fur die Funktion wird ein Brutto-Monatsgehalt ab 3.870 Euro (Basis Vollzeit) geboten, welches dem
EVU-KV entspricht sowie nach Qualifikation und Berufserfahrung vergutet wird.

Wir glauben an eine Welt, die zu 100% von erneuerbaren Energien bewegt
wird - und wir arbeiten jeden Tag daran.

Sie auch?


https://kelag.onlyfy.jobs/application/apply/rdyclj2yfc4bickpsa59uhhir900czg

